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1. IDENTIFICACION DEL CURSO

Centro Universitario

CENTRO UNIVERSITARIO DE LOS ALTOS

Departamento:

DEPARTAMENTO DE CIENCIAS SOCIALES Y DE LA CULTURA

Academia:

DERECHO PUBLICO

Nombre de la unidad de aprendizaje

INSTRUMENTOS JURIDICOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Clave de la Horas de teoria: | Horas de préactica: | Total de Horas: Valor en créditos:
materia:
D1138 51 0 51 7
Tipo de curso: Nivel en que se ubica: Carrera: Prerrequisitos:
o XC=curso o  Técnico o  Cirujano Dentista
o  CL = curso laboratorio o  Técnico Superior o  Cultura Fisica y
o L= laboratorio X Licenciatura Deportes
o P= préactica o  Especialidad o  Enfermeria NINGUNO
o T= taller o  Maestria o  Medicina
o  CT =curso — taller o  Doctorado o Nutricién
o N= clinica o  Técnico Superior en
o M= mobdulo Enfermeria
o S= seminario X Abogado

Area de formacion

OPTATIVA ABIERTA

Elaborado por:

| LIC. JOSE AARON RODRIGUEZ CADENA

Fecha de elaboracion:

| 10 DE DICIEMBRE DE 2009

Fecha de ultima actualizacion

Actualizado por:

| | 10 DE DICIEMBRE DE 2009




2. PRESENTACION

El programa de Prdctica Profesional de Comercio Internacional pretende
presentar un esquema mMminimo de conceptos que permita al estudiante de
derecho adquirir, habilidades y destrezas juridicas y judiciales, para entrar en
contacto con la materia y su contenido tedrico prdctico, despertar su interés,
que ello le sirva de base para un estudio mdas amplio y continuado, en la
practica del derecho de Comercio Internacional.

Desarrollar y aplicar los conocimientos adquiridos en las materias de publica
y privada del Derecho Comercial Internacional dimensionando los dmbitos
de aplicacion de las relaciones Juridicas Privadas y publicas Internacionales.

En este curso, el alumno conocerd un panorama general que le permitird
enfrar en contacto con una serie de problemas de juridico-comercial del
dmbito internacional, en los cuales se advierte la presencia de elementos de
Comercio Exterior, asi como sistemas normativos novedosos gue con
frecuencia convergen en una o mas normas juridicas de derecho interno;
ademds le mostrardn situaciones concretas de casos en distintas
legislaciones en distintos paises compardndolos con México.

3. UNIDAD DE COMPETENCIA

Ofrecer al estudiante un panorama que le permita entrar en contacto con
una serie de problemas en los cuales se advierte la presencia de elementos
de comercio exterior; mediante la identificacion de nuevas realidades, las
cuales implican el conocimiento, andlisis y aplicacidon armoénica de los
diversos sistemas normativos que de manera frecuente convergen y se
relacionan en una misma situacion concreta.

Destacar la importancia de la aplicacion de legislaciones diversas,
incluyendo la mexicana, a efecto de resolver un caso concreto de
naturaleza Comercial Internacional.




4. SABERES

Saberes
Practicos

Desarrollar y aplicar los conocimientos adquiridos en las
materias de publica y privada del Derecho Comercial
Internacional dimensionando los dmbitos de aplicacion de las
relaciones Juridicas Privadas y publicas Internacionales.

Disenar de manera esquemdtica, las diversas formas de
defensa de un particular, con alguna problemdtica de
derecho comercial internacional.

Andlizar la concepcion del Derecho para lograr una
equilibrada convivencia comercial internacional.

Saberes
teodricos

Conocer un esquema minimo de conceptos que permita al
estudiante de derecho adquirir, habilidades y destrezas
juridicas y judiciales, para entrar en contacto con la materia y
su contenido tedrico prdctico, despertar su interés, que ello le
sirva de base para un estudio mdas amplio y continuado, en la
practica del derecho comercial internacional.

Distinguir los requisitos que exige nuestra legislacion para el
comercio internacional de mercaderias.

Definir los derechos vy obligaciones que tienen los
comerciantes extranjeros en nuestro sistema juridico, asi
como los derechos de nuestros nacionales en paises distintos.
Preparar al estudiante para que identifiue, conozca vy
resuelva los problemas derivados del trafico juridico-
comercial en el dmbito internacional.

Conocer, analizar y aplicar los Ultimos acuerdos, convenios, y
tfratados en materia de comercio internacional.

Saberes
formativos

Lograra un crecimiento personal, profesional y humano,
tendiente a la aplicacidn de sus conocimientos a la
comunidad y en beneficio de la Universidad de Guadalajara,
velando por el cumplimiento de sus deberes éticos y
profesionales en beneficio propio y de la sociedad en su
conjunto.

5. CONTENIDO TEORICO PRACTICO (temas y subtemas)

.- INSTRUMENTOS LEGALES Y ESTIMULOS AL COMERCIO INTERNACIONAL
1. Conftratos internacionales y solucidon de controversias
2. Acuerdos internacionales vigentes. Importancia y aplicacion para la




empresa

3. Esquemas de fomento a las exportaciones. Pitex, Altex, ‘Draw back’, Ecex
y otfros

4. Practicas desleales en el comercio exterior

5. Medidas de salvaguarda y procedimientos

6. Esquemas de proteccion mediante el uso de aranceles y permisos.
Sistema armonizado y

clasificacion arancelaria

7. Esquemas de proteccién no arancelaria

8. Identificacion y andilisis de la estructura institucional relacionada con el
comercio y los negocios

internacionales

9. Proteccidén de marcas, patentes y licencias en el contexto internacional
10. Caracteristicas relevantes de la Ley de Comercio Exterior, la Ley
Aduanera y la Ley Federal sobre Metodologia y Normalizacién en México
11. La Ley de Inversion Extranjera y su reglamento

Il.- INSTRUMENTOS FINANCIEROS Y FUENTES DE FINANCIAMIENTO

1. Métodos habituales para el pago de las operaciones de comercio
internacional. Ventajas y

desventajas

2. La carta de crédito. Sistema de operacion, caracteristicas, ventajas y
desventajas

3. Cuenta abierta

4. Cobranza documentaria

5. Factoraje internacional

6. Mecanismos de cobertura contra riesgos de cobro

7. Mecanismos de cobertura contra riesgos cambiarios

8. Programas de financiamiento al comercio exterior en México

9. Programas de financiamiento al comercio exterior en ofros paises
10. Opciones diversas de financiamiento

lll.- COMERCIALIZACION Y NEGOCIACION

1. Principios bdsicos de la mercadotecnia internacional
2. Seleccion de mercados y segmentos meta

3. Andlisis de la competencia y sistemas de comercializacion
4. Optimizacion en el uso de ferias y exposiciones

5. Internet y ofros medios de exposicion y venta

6. Incoterms.

7. Determinacion de los precios de exportacion

8. Envase y embalagje. Importancia y opciones

9. Negociacion intfernacional. Métodos, estilos y habilidades
10. La negociacion culturalmente diferenciada




IV.- LOGISTICA Y OPERACION DEL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Mapeo de procesos aplicado a la transportacion de mercancias en el
comercio internacional

2. Ventajas y desventajas de los distintfos medios de transporte: maritimo,
aéreo, terrestre y otros

3. Principales centros de expedicion y reexpedicidon de mercancias. Ventajas
y desventajas

4. Despacho aduanal. Tramites y requisitos para la exportacion e
importacion de mercancias

5. Instituciones y entidades involucradas en la exportacion e importacion de
mercancias

6. Seguros ufilizados en la practica del comercio internacional. Ventajas y
desventajas

7. Resguardo aduanal, empleo discrecional de bodegas, carriers y practicas
generales en la logistica

del comercio internacional

6. ACCIONES

Identificar y analizar los principios rectores y procesales del derecho de
comercio internacional.

Analizar y distinguir los fundamentos juridicos del derecho extranjero y su
marco de aplicacion en México.

Explicar y argumentar, las posibles soluciones a problemdaticas especificas,
mediante estudios de caso en que, nacionales o extranjeros celebren actos
que, por su naturaleza, requieran de la aplicacion del derecho internacional
privado.

Resolver problemas juridicos derivados de casos hipotéticos a fravés de una
metodologia propuesta por el profesor en la que intervengan los
participantes de este curso

Aplicar de manera pertinente los métodos y técnicas del la prdctica
profesional internacional en las soluciones a problemdaticas especificas, a
través del estudios de casos.

ELEMENTOS PARA LA EVALUACION

7. Evidencias de aprendizaje 8. Criterios de desempefio 9. Campo de aplicacién
Intercambios orales/ Se ve reflejagda en la|E andlisis de los
escritos y en linea participacion en los frabajos, | métodos de
Trabajo por tareas y la retroalimentacién hecha | solucion del trafico
Intercambios orales/ por el asesor. de mercancias.
escritos y en linea

Trabajo por tareas Entrega a tiempo y con los | Su aplicacidon en




requisitos senalados todas y | casos prdcticos.
cada una de las actividades. | Incoterms.

Suficiente, clara, objetiva, | Conflicto de Leyes
con aportaciones o | Métodos de
comentarios propios. solucion del trafico
internacional  de
Cuando menos con el | mercancias.
comentario de dos autores
Es en modalidad presencial, | Resolucion de
a fravés de la asesoria | casos concretos.
pedagodgica en cada una
de las tareas y la entrega del
producto final.

Ensayo, investigacion,
conclusion etc.

10. CALIFICACION

Evaluacién continua, pardmetros a determinar por el profesor responsable
de la materia

Proyectos de casos prdcticos cuando menos 2 60

Incluyen las evaluaciones prdacticas

Participaciones y tareas 20

Asistencia 20

De manera opcional, trabajos escritos

Total 100

11. ACREDITACION

Para acreditar se requiere una calificacion minima de 60 aprobatoria
Inferior a este 60 se tiene por no acreditada la materia
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1.- VELAZQUEZ ELIZARRARAZ MIGUEL ANGEL.- Ley de Comercio Exterior
(Andlisis y Comentarios). Editorial Themis, México 2000.
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México 2002.

3.- ARRELLANO GARCIA, CARLOS, Derecho Internacional Privado, editorial
Porrua, México 2001.
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5.- HERNANDEZ DIAZ EDGAR ALFONSO.- ¢ Planeacion sectorial. Un enfoque
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6.- IDEM.-* Formulacion y evaluacion de proyectos, Editorial Trillas, 1983.




7.- IDEM.- Plan de negocios de Comercio Exterior Bancomext, 1991. Plan de
negocios de exportacion.

Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos
Caodigo civil Federal

Codigo Federal de Procedimientos Civiles

Codigo Penal Federal

Codigo Federal de Procedimientos Penales

Codigo de Comercio

Ley Federal del Trabajo

Ley General de Titulos y operaciones de crédito

BIBLIOGRAFIA COMPLEMENTARIA

1.- CONTRERAS VACA, FRANCISCO JOSE, Derecho Internacional Privado,
Primera Parte.

General, editorial Oxford, tercera edicidon México 1998.

2.- PEREZNIETO CASTRO, LEONEL, Derecho Internacional Privado, Parte
General, editorial Oxford, séptima edicidn, México 2001.




