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2. PRESENTACION

En este proceso se aprehendera como lograr que el grupo de interés se apropie del proceso de transformacién
autogestiva de su realidad.

3. UNIDAD DE COMPETENCIA

Sabra involucrar al grupo de interés mediante la educacion social para expresar cuantitativamente los
compromisos de solidaridad, cooperacién , democracia, productividad, competencia, capacitacion y
sustentabilidad d elos recursos naturales para la transformacion autogestiva de la realidad del grupo de
interés.
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4. SABERES

Saberes
Préacticos

1. Cruzar e interpretar informacion.

2. Lecturas de paisajes

3. Gréficas de zonificacién agroecoldgica

4.- Seleccion de informantes, lideres formales e informales
5. Economia campesina

6. Microeconomia campesina

7. Métodos de célculos econémicos

8. Interpretacion de resultados econémicos

9. Simulacion de modelos econémicos

10. Determinacién de causas y efectos

Saberes
Teoricos

1.PotenciaL agroecoldgico de cada espacio.
2.Formas de tenencia de la tierra

3.Problemas de acceso y de transporte

4.Reglas colectivas del manejo de los recursos naturales.
5.Rotacion de recursos

6.Calendarios productivos

7.Rendimientos y sus determinantes

8.Destino de la produccion y precios
9.Problemas y factores limitantes
10.Acumulacién de capital y tierras

11.Uso intensivo de recursos

12.Recursos limitados de recursos

13.Historia de relaciones sociales e intercambio

Saberes
Formativos

Debe influir en las condiciones sociales y econémicas circundantes para que los productores
trabajen para aumentar su capacidad de auto gestion.

5. CONTENIDO TEORICO PRACTICO (temas y subtemas)

1. Andlisis del paisaje y del territorio del grupo de interés
1.1 PotenciaL agroecoldgico de cada espacio

1.1 Formas de tenencia de la tierra

1.2 Problemas de acceso y de transporte

1.3 Reglas colectivas del manejo de los recursos naturales.
2. Andlisis de los sistemas de cultivo, crianza y otras.

2.1 Rotacion de recursos

2.2 Calendarios productivos

2.3 Rendimientos y sus determinantes

2.4 Destino de la produccion y precios

2.5 Problemas y factores limitantes

3. Andlisis de los procesos de diferenciacion.

3.1 Acumulacién de capital y tierras

3.2 Uso intensivo de recursos

3.3 Recursos limitados de recursos

3.4 Historia de relaciones sociales e intercambio

6. ACCIONES

1.Involucrarse y ser aceptado por el grupo de interés

2.Analizar e interpretar participativamente toda la informacion disponible
3.Caracterizacion de los productores por sistema productivo

4.El grupo obtenga sus compromisos, conclusiones y recomendaciones

ELEMENTOS PARA LA EVALUACION
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7. Evidencias de
aprendizaje

8. Criterios de desempefio

9. Campo de aplicacion

1.Estar involucrado y ser
aceptado por el grupo de
interés

2.Hacer participar al grupo
de interés en los procesos
de andlisis e interpretacion
3.Detectar los productores
que tienen caracteristicas
homogeneas para los
agronegocios

4.Los productores se
comprometan y plasmen sus
conclusiones y
recomendaciones.

1. Grado de conocimiento

del grupo de interés en el

analisis e interpretacion de la
informacion captada

2. Apropiacion de las

conclusiones y

recomendaciones

3. Nivel de convencimiento

y compromiso

4. Estratificacion homogénea
de los productores.

1. Sector social rural

2. Sector oficial rural-

urbano

3. Sector empresarial rural-

urbano

4. Sector educacion oficial y
particular

5. Sector agroexportador

10. CALIFICACION

20%.- EI 75% del grupo de interés debe de explicar como se efectud la captura y el analisis
de la informacion

20%.- El 75% del grupo de interés debe mostrar que se ha apropiado de las conclusiones y
recomendaciones

20%.- El 75% del grupo de interés debe mostrar convencimiento a los compromisos
adquiridos

40%.- Documento probatorio de la estratificacion homogénea de los integrantes del grupo

11. ACREDITACION

Se acreditara la competencia en funcion de la calificacion obtenida, considerando las
evidencias de desempefio ya indicadas antes. El proceso de acreditacion se dara a través
de la supervision directa del trabajo en campo
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